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www.marecap.com

Силво Виитанен +358 400 100 739  (говорим по�фин. и �рус.)

BCE

- выберите свой из 68 моделей, 200 000 различных вариантов
- для всех местностей найдутся подходящие решения,
а также для внутренних помещений

- гарантия даже 20 лет
- уникальная запатентованная технология гарантирует
длительное время эксплуатации

- быстрая установка,  в течение нескольких дней

www.waterair.fi

Fantasy Garden, 23360 Kustavi. Говорим по�русски.
Тел. +358 40 752 5050, +358 40 512 5822. Е�mail: fantasy.garden@pp.inet.fi

Опыт работы свыше 35 лет - установлено 55.000 бассейнов.
Закажите каталог по адресу: www.waterair.fi

СВОЙ БАССЕЙН — ВОПЛОТИТЕ МЕЧТУ В РЕАЛЬНОСТЬ!

Корпорация Itella (до 01.06.2007
г. Финская Почтовая Корпорация)
приобрела российскую «Нацио-
нальную Логистическую Компа-
нию» (ООО ”НЛК”). Сумма сделки
составила €200 млн.

Финская компания ItellaGroup ра-
ботает в трех направлениях: логис-
тика, информационная логистика и
почтовые услуги. В 2007 г. объем
продаж группы составили 1,7 млрд
евро, а численность персонала на
данный момент превышает 25.600
человек.

ItellaGroupимеет представитель-
ства в 10 странах Европы. Соб-
ственником компании “Ителла” яв-
ляется правительство Финлян-
дии. ItellaLogistic как часть
ItellaGroup является логистическим

оператором, работающим через
международную сеть партнеров.

В 2007г. объем продаж Itella
Logistics составил 620 млн евро, а
количество персонала – 4.350 в
восьми странах. В России компания
Itella Logistic представлена компани-
ей ООО “Ителла”.

OOO ”НЛК” — оператор россий-
ского рынка логистических услуг,
имеющий филиалы в 7 крупных го-
родах России. В настоящее время
общая площадь находящихся в уп-
равлении НЛК складов класса “А”
превышает 480 тыс. кв. м. К концу
2008 г. компания планирует увели-
чить операционные площади до 600
тыс. кв. м, открывая новые площад-
ки в Московской области и регио-
нах России.

Íîâîå ïðèîáðåòåíèå
ITELLA

Финская S-группа в лице своей
дочерней компании SOK приняла
решение о выводе сети супермар-
кетов Prisma на российский рынок.

Первый из них будет расположен
в торговом центре отеля «Москва»
и откроет свои двери для посетите-
лей уже летом 2008 года.
Первый гипермаркет «Prisma» от-
крывается в самом центре города,
на Невском проспекте по соседству
с бизнес центром отеля «Москва».
Его площадь составит 2500 кв.м.
Гипермаркет рассчитан на 60 рабо-

PRISMA â Ðîññèè
чих мест. В течение этого и следу-
ющего годов в Санкт-Петербурге
откроется от 3 до 5 гипермаркетов
под брендом «Prisma». Всего в пла-
нах холдинга значится открытие 15
– 20 гипермаркетов.

На 2007 год объемы продаж сети
Prisma составили 2366 миллионов
евро, более 90% продаж осуществ-
ляется в Финляндии.

Число гипермаркетов: в Финлян-
дии — 51, в Таллинне — 5, в Риге
— 1. В 2008 году в Вильнюсе откры-
вается первый гипермаркет Prisma.

По данным исследования, прове-
денного по заказу Союза предпри-
нимателей Финляндии, в стране
насчитывается 999 предпринимате-
лей, которые зарабатывают свыше
300.000 евро в год. Правда, это
лишь полпроцента от общего коли-
чества людей, занимающихся пред-
принимательской деятельностью.

Следует иметь в виду и тот факт,
что в Финляндии прогрессивная
система налогообложения — чем
выше доходы, тем выше процент-
ная ставка налогообложения. По-
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этому дотянуть до дохода в милли-
он евро в год очень и очень не про-
сто. Всего же в стране числится
сыше 243 тысячи малых и средних
предприятий. Это весьма высокий
показатель, если учесть, что всего
в стране проживает 5,6 миллиона
человек.

Справедливости ради, надо ска-
зать, что далеко не у всех предпри-
нимателей высокие доходы и, более
того, для того, чтобы не разорить
многих, в два раза была снижена
сумма уставного капитала. 

NOKIA
â ïåðâîé äåñÿòêå

Исследовательская компания
MILLWARD BROWN опубликовала
список самых дорогих мировых то-
варных знаков. Финский концерн
NOKIA — единственный из евро-
пейских компаний, кто попал в
первую десятку самых престиж-
ных брендов.

По информации MILLWARD
BROWN, за год стоимость товарных
знаков в мире увеличилась, в це-
лом, на 21%. В 2007 году общая
цена брендов составляла 1 трилли-
он 600 миллионов долларов, а в
2008 году уже превысила 2 трилли-
она долларов. Первое место по пра-
ву принадлежит GOOGLE —
cтоимость торговой марки владель-
ца сети Интернет составляет 86,057
млрд долларов. На втором месте
американская компания  GENERAL
ELEСTRIС — 71,7 млрд долларов.

Третье место принадлежит
MIСROSOFT — 70,8 млрд долларов.
Финская компания NOKIA на 9 мес-
те. Столь высокая стоимость брен-
да NOKIA оценивается благодаря
тому, что почти 40% всех продава-
емых в мире мобильных телефонов
выходят под товарным знаком
NOKIA.

Кроме того, финский концерн
шагает впереди планеты всей по
развитию новых технологий, вне-
дряемых в телефонные аппараты и
благодаря многофункциональным
возможностям, предоставляемым
мобильными телефонами.

Это единственный на сегодняш-
ний день европейский бренд, ока-
завшийся среди десятки самых до-
рогих. В сотню вошла и российская
телефонная компания MTC — 89
место в списке.


