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Добро
 пожаловать

за чудными
  находками
    в наш магазин
       распродаж...

ДЛЯ УБРАНСТВА
   или ПОДАРКОВ

Наши товары и схема проезда в Тампере

ВЫГОДНО!

www.OutletOnnimanni.fi

Обслуживаем в декабре:

пн-пт
сб
вс

11-20
10-16
12-16

Наш магазин находится
в Тампере рядом с
выставочным и спортив-
ным комплексом

Адрес: Ilmailunkatu 13,
Tampere, Finland
Тел: +358 50 572 8335

Ищем оптовых
покупателей!

PerheNexi

безопасная,
горячая, семейная

финская баня
на 2�4 человека.

Палатка, двойной
потолок, печь,

цистерна
для горячей воды.

Палатка легко
складывается.

Скамья на 3 чел.

Цена 1180 €
Включен НДС

Nexi�Tuote Oy, Kuopio
tel./fax +358�17�364 4850    tel. +358�400�571 355

nexituote@tentsauna.net       www.tentsauna.net

IsoNexi
в палатке

имеется также
промежуточная

стена.

Раздевалка и сауна
для 4 человек

или
просто сауна

для 6�9
человек.

Цена: 1.640 €
Включен НДС

NEXIБаня-
палатка

Предложения
в силе

до 10.1.2008

Товары для домашнего
убранства, текстиль
и обувь.
Мастерская Maria
Drocila - вручную сде-
ланные свечи, возмож-
но присутствовать
при их изготовлении.
Из продовольственного
магазина:
финские деликатесы.
В галерее торгового
центра: подарки и
бытовые предметы.

ТОРГОВЫЙ ЦЕНТР, В КОТОРОМ РАСПОЛОЖЕНЫ
РАЗЛИЧНЫЕ МАГАЗИНЫ И БУТИКИ

www.orimattilankehraamo.com

ORIMATTILAN KEHRÄÄMÖ

Orimattilan Kehräämö находится
в Ориматтиле, 14 км до Лахти,

90 км до Хельсинки,
50 км до Коуволы.

Добро пожаловать !
Pakaantie 1, 16300 Orimattila

Благодаря экономическому ро-
сту, а также в связи с введе-
нием с 1 сентября 2006 года

нового закона «Об акционерных об-
ществах», который значительно
снизил сумму уставного капитала
для акционерных обществ, в Фин-
ляндии отмечается значительный
рост количества малых и средних
предприятий. В стране их уже на-
считывается порядка 243 тысяч.
Это рекордное количество. И рост
продолжается.

Граждане страны стремятся от-
крыть свое дело, работать на себя,
а не на хозяина. И самое, пожалуй,
быстро окупаемое и менее риско-
ванное вложение капитала — это
розничная торговля. Хотя в после-
дние годы наблюдается тенденция
укрупнения предприятий в сфере
торговли, строительство больших
торговых центров, тем не менее, но-
вые небольшие магазины периоди-
чески появляются то там, то здесь.

Один из киосков расположен на
окраине Хельсинки в спальном рай-
оне Jakomäki. Магазин довольно-
таки выгодно вписался в жилой
квартал, рядом автобусная оста-
новка, поэтому здесь всегда интен-
сивное движение и машин, и людей.
Торговая точка работает 7 дней в
неделю, в отличие от местного су-
пермаркета, который, как правило,
закрыт в воскресенье.

Ровно два года назад, в декабре
2005 года, помещение магазина
арендовал Наваб Акбархан, по про-
исхождению афганец. Сам он ро-
дом из Кабула, а там, как известно,
жизнь далеко не мирная. «Если бы
в Афганистане был мир, я бы, на-
верное, не жил здесь в Финлян-
дии», — рассказывает Наваб. Он
знает 5 языков: афганский, фин-
ский, индийский, русский и англий-
ский. Поэтому у него нет проблем с

Оптовая и розничная продажа
ATS COSMETICS

+358 (0) 40 353 3600
Хельсинки

Говорим по	англ, 	фин., 	шв.

Забронируйте время на нашу выставку

Cвое дело в Финляндии
обслуживанием клиентов.

«Наваб, откуда ты знаешь рус-
ский?»,— интересуюсь я. «В 80-х го-
дах учился один год в Душанбе, а
потом еще 4 года в техникуме в
Санкт-Петербурге», — с легким ак-
центом рассказывает владелец ма-
газина. В Финляндии он живет уже

ник», — улыбается он. Получив на
прежнем рабочем месте большой
жизненный опыт, бизнесмен без
труда и без специальной подготов-
ки сдал экзамен на предпринимате-
ля в Службе занятости населения,
получил соответствующее удосто-
верение, затем нашел помещение

уж потом банкиры решают: давать
кредит или нет.  Наваб получил ссу-
ду сроком на 5 лет.

В Финляндии широко распростра-
нена практика, когда небольшие ча-
стные предприятия не имеют свою
бухгалтерию, а нанимают специали-
стов-бухгалтеров за определенное

Между тем, владелец собственно-
го магазина теперь уже думает о
том, как в будущем переквалифици-
роваться с торговли на сферу обслу-
живания и питания. Рестораны,
кафе и дискотеки, если они распо-
ложены ближе к центру города, все-
таки приносят более высокий доход,
чем магазин на окраине города. Но
пока это только планы и благие по-
желания. Здесь, в киоске, у Наваба
уже своя клиентура. Он знает мно-
гих, и его тоже знают все местные
жители. А это тоже немаловажная
составляющая для успешного разви-
тия бизнеса. В Финляндии, вообще,
знакомства играют важную роль.

«А проверки часто бывают? А
«крыша» здесь нужна?» — задаю я
ему свои каверзные вопросы. На
счет «крыши» владелец магазина не
понял с первого разу. «Рэкет есть?»
— повторяю я вопрос. Может все-
таки у Наваба недостаточное знание
русского языка, но он снова не по-
нимает. «Бандиты деньги требуют?»
— поясняю я, как могу внятно. « Нет,
бандитов здесь нет», — облегченно
вздыхает бизнесмен. Видимо он
вздохнул свободно не от того, что
рэкета нету, а что понял-таки воп-
рос. Видимо с «крышей» Наваб со-
всем не знаком... Повезло ему. А вот
на счет проверок он тоже не мог
припомнить сходу, сколько их было.
Потом, в ходе нашего разговора,
все-таки припомнил, что случились
за два года... аж две проверки! Один
раз, как только он открыл свой ки-
оск. Из торговой инспекции тогда
нагрянули и посмотрели, имеются ли
в магазине условия для продажи
продуктов питания. А еще один раз
проверяющий поинтересовался, а
есть ли у предпринимателя разреше-
ние на работу в Финляндии? После-
днее ему уже не требовалось, пото-
му как он к тому времени уже был

гражданин этой страны. Разреше-
ние на работу необходимо только
тем, кто приехал в Финляндию по
трудовой визе.

Сейчас киоск, в котором работа-
ет Наваб Акбархан, — это семейное
предприятие. Жена подменяет его
за прилавком. Наваб вполне дово-
лен тем, чем он занимается.  А коли
строит планы на будущее, значит,
есть к тому основания. Он говорит,
что в Хельсинки в ресторанном биз-
несе участвуют люди самых разных
национальностей: японцы, китайцы,
индийцы, иранцы, корейцы, русские
и финны, естественно. То есть, на
вкус и цвет здесь товарищей нет.
Возможно, найдется место под
солнцем на финской земле и для
афганца. Тогда наверняка с Нава-
бом Акбарханом мы встретимся
еще раз и попробуем афганскую
кухню — какое-нибудь блюдо из
риса под специальным соусом... Ка-
жется, у них там рис подают и на
завтрак, и на обед и на ужин.

Раули Лаппи
Фото автора

www.kauppatie.com

шестнадцать лет, четырнадцать из
них проработал официантом и бар-
меном в ресторанах и в кафе горо-
да Хельсинки. На рабочем месте и
выучил финский. Да так хорошо, что
сейчас помимо собственного бизне-
са предприниматель периодически
подрабатывает переводчиком в раз-
личных фирмах. Переводит с финс-
кого на русский и афганский языки.
Но на первом месте для предприни-
мателя все же собственный бизнес.

Наваб признается, что мысль за-
няться своим делом к нему пришла
далеко не сразу, лишь четыре года
назад. На себя работать лучше, чем
на дядю. «Я и директор, и работ-

под магазин с не очень высокой
арендной платой — 730 евро в ме-
сяц (в центре города аренда выра-
стает до 1000 евро в месяц и боль-
ше), и зарегистрировал свою фир-
му. Пришлось побегать по инстан-
циям за разрешениями на продажу
пива и сигарет, а также продуктов
питания. Но самая большая слож-
ность — это взять ссуду в банке.  В
зависимости от размера ссуды и
срока ее выплаты процентная став-
ка составляет от 5—12 % годовых.
Банк примерно неделю рассматри-
вает бухгалтерские документы, про-
водит анализ, делает заключение о
рисках и прибыльности бизнеса, и

вознаграждение. Так проще и удоб-
нее — голова не болит, как свести
дебет с кредитом. Также поступа-
ет и Наваб. Поэтому с ним о разме-
рах налогов говорить можно, но
только осторожно. Он не все знает
досконально. По его словам, налог
на продажу алкоголя и табака со-
ставляет 22%, на продукты питания
16—17%. Процентная ставка в пер-
вую очередь зависит от оборота
товаров и размера прибыли. В Фин-
ляндии прогрессивная шкала нало-
гообложения, и чем больше доход,
тем выше налоги. «На жизнь, —
говорит, — хватает, а вот для раз-
вития бизнеса — маловато».

Наваб Акбархан знает пять языков и поэтому у него нет проблем общения с клиентами.

 KAIKKI LEHTEMME
ILMOITUKSET

NYT NETISSÄ


